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Finnforest - Jonckheere. Wood ;
		  Jonckheere.Wood - Finnforest : 
				    een win-win partnership !

De afdeling bouw van Finnforest Frankrijk is onlangs met Jonckheere. Wood 
België een partnership aangegaan dat de activiteiten en dienstverlening van 
beide ondernemingen een nieuwe dynamiek moet geven. Naar aanleiding van 
de aankoop van de iLevel-producten door Finnforest begin dit jaar werden er 
vrij snel onderhandelingen aangeknoopt voor de oprichting van een partnership 
voor de Belgische markt. Op die manier zullen Kerto, Finnjoist-balken, Finnbox 
en nog andere producten en diensten hier een hoge vlucht nemen. 

De afdeling bouw van Finnforest, dat actief doorgaat 
met de oprichting van distributieplatformen in 
Frankrijk, heeft wekenlang onderhandeld met de 
bestuurders van Jonckheere.Wood over de diverse 
aspecten van die overeenkomst.
Sinds geruime tijd werkt Finnforest samen met 
invloedrijke klanten uit de diverse sectoren van de 
bouw, met name de industrie, de distributie en het 
bedrijfsleven. Naast de gemeenschappelijke basis, 
houtproducten van Finnforest met een hoge toege-
voegde waarde, maken de buitengewone eisen van 
elk van de grote bouwfamilies het mogelijk om part-
nership-akkoorden van dergelijke omvang te sluiten.

Prominente ondernemingen
De afdeling bouw van Finnforest Frankrijk kent een sterke groei. Zo heeft de algemene directie in 
Finland het departement belast met de ontwikkeling op Europese schaal van innovatieve oplos-
singen voor de houtconstructie in energiezuinige gebouwen. Dankzij het productaanbod en de 
daadkracht van het 14 man tellende team heeft hun aanpak vruchten afgeworpen. Kerto, het 
topproduct van de onderneming, kreeg aldus erkenning van de actoren in de bouwsector. Dankzij 
zijn mechanische prestaties, zijn aanpassingsvermogen en zijn steeds betere vormgeving worden 
de bijzondere eigenschappen van dit product steeds meer op prijs gesteld door opdrachtgevers 
en uitvoerders. Aannemers zijn bijzonder te spreken over het gemak waarmee het kan worden 
bewerkt en geplaatst.  

Leno, Kerto, Finnjoist: houtproducten 
met een hoge toegevoegde waarde…
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In 20 jaar tijd is Kerto uitgegroeid tot een generiek product dat synoniem staat voor betrouwbaar-
heid in de bouw. Enerzijds is er de Finnbox, anderzijds de oprichting van distributieplatformen 
voor de Finnforest producten. Met de lancering van die twee originele acties streeft het marketing-
team van de afdeling bouw van Finnforest Frankrijk ernaar het à la carte dienstengamma nog 
meer af te stemmen op de verwachtingen van zijn klanten. 
Samen met Hanssens.Wood en Dubois.Wood maakt Jonckheere.Wood deel uit van de Holding 
Tandem Wood. In België positioneert deze groep zich als marktleider op het vlak van twee activi-
teiten : de distributie van houtproducten en de vervaardiging van industriële dakgebinten. Sinds 
bijna vijf jaar wil de groep haar activiteiten uitbreiden tot de productie van structuurelementen 
voor energiezuinige constructies. Twee belangrijke programma’s die momenteel in de pijplijn zitten, 
maken duidelijk welke vooruitgang het bedrijf thans boekt op het vlak van dit actuele thema : het 
hoofdkantoor van Volvo België en een 1 000 m² grote school in de omgeving van Brussel.
De groep Tandem Wood en de ondernemingen die er deel van uitmaken bestrijken het hele Belgische 
grondgebied en genieten bovendien een aanzienlijke plaatselijke naambekendheid. Verder zijn ze 
actief in het zuiden van Nederland, het noorden van Frankrijk en de Pas-de-Calais, en Luxemburg.

Een doeltreffende complementariteit
Finnforest, de sector hout van de Finse groep Metsaliitto, is in Europa georganiseerd in grote 
deelmarktgebieden. Zo is Frankrijk belast met de Spaanse, Portugese en Belgische markt. De 
oderhandelingen hebben ertoe geleid dat de twee ondernemingen, die beide een grondige kennis 
van hun eigen markt hebben, een compleet gamma van acties en diensten hebben uitgewerkt voor 
de ontwikkeling van de activiteiten van Jonckheere.Wood. 
Finnforest reikt de belangrijkste informatie en promotiemiddelen, in het Nederlands en het Frans, 
aan voor het Vlaamse, Brusselse, en Waals Gewest. Met het oog op een doelmatige communicatie 
worden de folders Wood, Finnbox en het andere documentatiemateriaal momenteel vertaald en 
gedrukt voor de drie regio’s.

Momenteel werkt het studiebureau van Jonckheere.Wood nauw samen met de ingenieurs van de 
technische afdeling van Finnforest aan de ontwikkeling van berekeningssoftware: “Dankzij onze 
ervaring met grote ondernemingen in alle segmenten van de bouw begrijpen we de verwachtingen van onze 

klanten. We hebben oor naar hun verzuchtingen en stel-
len hen een waaier van diensten voor waardoor ze hun 
markt een nieuwe boost kunnen geven. Voor de leiding-
gevende bedrijven in de sector ontwerpen we samen een 
op de klant afgestemde dienstverlening,” verduidelijkt 
Sébastien Lévénez, directeur van de afdeling 
bouw bij Finnforest Frankrijk.
De ervaring en knowhow van het departement mar-
keting van Finnforest staan eveneens ter beschikking 
van Jonckheere.Wood voor de organisatie van beurzen 
en salons, zoals Passive House, dat in september 
plaatsvond in Brussel. Samen met Jonckheere.Wood 
zal Finnforest ook deelnemen aan het eerstvolgende 
salon over de houten woning in Namen, in 2009.

“Vermits de omvang, ervaring en knowhow van Finnforest deel uitmaken van een groep die de volledige 
keten voor haar rekening neemt, van bos over zagerijen tot en met afgewerkte producten met een hoge 
toegevoegde waarde, is dat voor ons een bewijs van het professionele karakter en de duurzaamheid van 
onze activiteiten. Het is een perfecte bemiddelaar voor de ontwikkeling van onze activiteiten,” zegt Vincent 
Jonckheere, afgevaardigd beheerder van de groep in België. Samengevat hebben we hier dus beslist 
te maken met een constructief partnership !
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… voor de Belgische bouwmarkt.
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Finnforest Frankrijk SAS in enkele cijfers
Omzet 2007: 84 miljoen euro
Personeelsbestand : 213

Finnforest is aanwezig op vier sites : 
• Honfleur (hoofdkantoor en distributiekantoor), 
• Boulleville (schaverij van noordelijk hout), 
• Gennevilliers (verkoopkantoor van bouwproducten, onbewerkt hout  
   en technische dienst bouw) 
• Casteljaloux (zagerij, schaverij van zeeden en distributieplatform)
De verkoop in Frankrijk :
- Gezaagd hout: 270 000 m³
- Geschaafde producten: 105 600 m³
- Platen: 17 400 m³
- Bouwproducten: 25 000 m³, waarvan 20 000 m³ Kerto
- Finnjoist-balken: 420 000 lopende meters
Kerto-en Finnjoist-productie voor Europa :
- Kerto: 230 000 m³
- Finnjoist-balken : 8 miljoen lopende meters 

Jonckheere.Wood in enkele cijfers
Omzet 2007 : 25 miljoen euro
Personeelsbestand : 100 personen

- Kapconstructies : 700 000 m²
- I-balken : 100 000 lopende meters  
                    (40 000 m² vloeren en 12 000 m² muren voor de passiefbouw)
- Constructiehout : 18 000 m³
- Bekistingshout : 15 000 m³
- Houten platen : 15 000 m³

Voor bijkomende informatie kunt u contact opnemen met :

Finnforest France SAS					     Jonckheere.Wood
Département construction (Afdeling bouw)		  Z 5 Mollem 600
7 rue du Fossé blanc - Bâtiment F			   B-1730 Mollem (Asse)
F-92230 Gennevilliers					   
Tel. +33 (0)1 41 32 20 71					     Tél. +32 (0)2 454 03 30
Fax +33 (0)1 41 32 36 45					     Fax +32 (0)2 452 78 53
Contactpersoon : Mathieu Robert			   Contactpersoon : Vincent Jonckheere
E.mail : mathieu.robert@finnforest.com			   E.mail : v.jonckheere@jonckheere.wood.be

Ceve
Service presse (Persdienst)

42 Les Fourneaux
F-45210 Griselles

Tel. +33 (0)2 38 96 82 82
Fax +33 (0)2 38 96 82 83

Contactpersoon : Jean-Pierre Putefin
E.mail : jp.p@wanadoo.fr


